BASES DE LICITACION

Estudio: Desarrollo de nuevos productos y subproductos en
frutales menores

1 Introduccion

El Fondo de Innovacién para la Competitividad (FIC) fue creado el afio 2006 y constituye el
principal instrumento para dotar de nuevos y mayores recursos los distintos esfuerzos que el
Estado realiza en torno a la innovacién, siguiendo los siete ejes estratégicos de la Politica de
Innovacién definida por el Comité de Ministros para la Innovacidén que preside el Ministro de

Economia.

El fondo y su politica asociada busca acelerar el transito de Chile, desde una economia basada
en la exportacién de recursos naturales a otra que expotta conocimiento y talento. Al respecto,
particular énfasis se ha puesto en traspasar la barrera que histéricamente ha separado la ciencia
de la empresa. En dicho contexto, la focalizacién ha sido otro logro de mirar integradamente el
desafio de innovar. En efecto, sin perder la 16gica competitiva que premia la excelencia en la
asignacién de recursos publicos, se han orientado explicitamente recursos hacia los sectores de

mayor potencial de nuestra economia.

Ademss, junto con apostar a sectores productivos de interés pais, se avanzd decididamente en
estimular la regionalizacién de los procesos innovadores. El primer paso fueron las Agencias
Regionales de Desarrollo Productivo, hoy Corporaciones, y la identficacién de sus
potencialidades. Luego, el establecer un significativo fondo de recursos de decision regional,

denominados FIC Regional (FIC-R) que complementa las transferencias sectoriales.

Conforme 2 la glosa 15 de la Subsecretaria de Desarrollo Regional y Administrativo, los
recursos de la Provisién Fondo de Innovacién para la Competitividad (FIC), se destinarin a:
promover la investigacién y desarrollo, la innovacién en y para las empresas, difusion y

transferencia tecnoldgica, aceleracién del emprendimiento innovador, la formacidn, insercion y
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mnnovacion, y el emprendimiento innovador. Con esto, los gobiernos regionales podrin
solicitar la creacién de los item que les permitan transferir recursos a la Fundacidn para la
Innovacién Agraria, universidades, institutos o centros, y otras instituciones elegibles como
receptores de los recursos de Ja provision Fondo de Innovacion para la Competitividad, v a los
Comités CORFO Agencias Regionales de Desarrollo Productive o 2 las Cotporaciones
constituidas con participacion del Gobierno Regional que sucedan o reemplacen a dichos
Comités, para la elaboracidon de estudios e mvestigaciones o para la gestion de programas de

mejoramiento de la competitividad.

Conforme a lo anterior, el Gobierno Regional de Los Rios, transfiere recursos de la provision
Fondo de Innovacidn para la Competitividad (FIC - R 2015} a la Corporacion Regional de
Desarrollo Productivo, para la realizacién del estudio: “Plan de manejo y/o mejoramiento
productivo en terneros para carne y otros fines” (Cdodigo BIP 30400547), destinados a
sumentar la creacidn de valor a través de la transformacién de ideas o conocimientos en
nuevos bienes o servicios procesos, métodos de comercializacidn, o métodos organizacionales

de las empresas de menor tamaiio.

La presente licitacion, se relaciona con la Politica Regional de Desarrollo Silvoagropecuario y la

Politica Regional de Innovacién y Emprendimiento, esta tiltima en procesos de elaboracion.

2 Antecedentes

2.1 De la Corporacion

La Corporacién, es una institucionalidad de Derecho Puvado, sin fines de lucro al alero del
Gobilerno Regional, y se rige por las normas del Titulo XXXIII del Libro I del Codigo Civily
por el reglamento sobre concesién de personalidad juridica de corporaciones v fundaciones;
por las disposiciones contenidas en el Capitulo VII de la Ley N° 19.175, Organica

Constitucional sobre Gobierno y Administracién Regional; y por sus estatutos.

La Corporacién estd dotada de una estructura basada en tres unidades estratégicas: Unidad de
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estudios, programas y proyectos estratégicos que favorezcan la consolidacion de la Region de
Los Rios y a la construccién de un tejido productivo vigoroso, que fortalezca la equidad y el

desarrollo econdmico local.

Sus objetivos, de acuerdo al articulo 4° de los estatutos som: “promover el desarrollo
productivo regional; contribuir al mejoramiento de Ja competitividad regional; promover la
generacion y desarrollo de provectos de investigacion, innovacion y transferencia tecnologica
en la Regidén; promover el desarrollo y la actividad turistica regional y su promocién en el
extranjero; v en general, las destinadas a propiciar actividades o iniciativas sin fines de lucro y

que contrbuyan al desarrollo econdmico regional”.

Bajo esta linea, la Corporacidon Reglonal se posiciona como un promotor del desarrollo
productivo regional, generando proyectos de investigacidn, imnovacidn y transferencia
tecnologica. Ademas, debe promover el desarrollo v la actividad turistica regional y su

promocion en el extranjero.

3 Desarrollo de la propuesta

3.1 Antecedentes generales

De acuerdo a lo descrito en la Politica Regional de Desarrollo  Silvoagropecuario Regidon de
Los Rios 2014-2018, la cual tiene por objetivo general aumentar la contribucidn del dinamismo
econdémico de la actividad Silvoagropecuaria al desarrollo territorial rural particularmente en el
ambito de los pequefos y medianos productores, hace mencion que la Region de Los Rios
historicamente ha sido reconocida por su gran potencial productivo, basado
fundamentalmente en las actividades agropecuarias y forestales, las que contribuyen de manera
importante al empleo v al producto interno bruto regional, transformandose en uno de los
sectotes mis relevantes para la economia de Ia Regién de Los Rios.

La fruticultura en la Regidn resulta ser un rubro con alta proyeccion y significativo crecimiento,
destacando los frutales menores. El arandano, con el 56,4% de la superficie fruticola regional,
es la especie mds importante v la que ademas ha experimentado el mayor crecimiento en los

Gltimos afos, registrando un incremento de 904,7 hectireas plantadas entre los afios 2007 y
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frutal de importancia, donde la Region de Los Rios, con el 67,8% de la superficie total, es la de
mayor supetficie plantada en Chile (ODEPA y CIREN, 2012).

Sin embargo a pesar del alto potencial del sector, se han detectado brechas significativas en
relacién a ambitos como el capital humano, innovacidn, transferencia tecnoldgica, entre otras,
que de ser abordadas correctamente permitiran ua mejor desarrolio del territorio, las que hacen
y Justifican realizar este “Estudio”.

A modo de informacidén, en cuante a Encadenamiento hacia atras, en el establecimiento de
frutales menores debe tenerse presente aspectos fundamentales como la localizacion, la
procedencia del material vegetal y la disponibilidad de mano de obra, especialmente durante el
periodo de cosecha (diciembre-mayo), debido a que éste puede llegar a ser un factor limitante.
La procedencia de la planta es un factor determinante del prendimiento, de la calidad del frutal
y de la vida 1til del cultivo. La importancia de la planta es mayor ain si se considera que su

costo representa al menos el 50% de la inversion inicial.

Previo a la preparacion se debe elegir un suelo que presente caracteristicas adecuadas para el
desarrollo del cultivo. En este sentido, el factor mas importante apunta a garantizar un buen
drenaje y asimismo se deben evitar suelos muy enmalezados Para el establecimicnto de frutales
menores, lo mas comun es recutrir a un vivero conocido que de plena confianza de la variedad,

la calidad y las condictones sanitarias de las plantas o hijuelos que ofrece.

Referente al Encadenamiento hacia adelante, generalmente la exportacion de berries la realizan
empresas comercializadoras, incorporando este producto dentro de la gama de alternativas
exportables que tiene durante la temporada. La entrega de materia prima exportable por parte
de los productores se hace a consignacion, lo que significa que luego de su venta en el
extranjero se les liquida el volumen comercializado de acuerdo al contrato previamente

firmado.

Para la frambuesa destinada a la agroindustria (congelado o jugo) se utiliza la contratacidén de
superficie por parte de la empresa procesadora. El productor queda condicionado a entregar la
produccién contratada puesta en la planta, pudiendo ser bonificado el transporte si la distancia

.. entre el predio y la planta supera cierto limite. Tl precio pactado es firme, siendo estipulado al
5'33’0_"Q
_ “inicio en el contrato de compra. La agroindustria, de acuerdo al contrato, podra liquidar la
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totalidad de la produccidn de una vez o en cuotas, previo descuento de los castigos aplicados
pot concepto de defectos de calidad y condicién de producto. En la Regidn de Los Rios las
principales agroindustrias que procesan berries son Cran Chile y Driscoll’s. Por otra parte, las
formas de comercializacién de berties en el mercado son producto fresco y congelado. La
venta en fresco es la que mejor precio obtiene en el mercado debido 2 las exigencias 2 las que
esta sujeta su mantencion. El congelado se trabaja de dos maneras: en IQF v en Bloque. El
primero es de mejor calidad que el bloque y es un producto bastante similar al producto fresco,
pero con la diferencia que ha sido congelado para preservar sus caracteristicas de calidad pot
mis tempo. El consumo IQF puede ser directo o a través de restaurantes, heladerfas,

pasteletias u otros, en donde se necesita fruta de buena calidad.

3.2 Antecedentes del proyecto

En la actualidad se cuenta con un diagnoéstico respecto de los diferentes tipos y sistemas de
produccién de las organizaciones de productores desde la perspectiva productiva, tecnologica,
econdmica, ambiental y de sus recursos humanos, informacién levantada en torno al estudio
denominado: “Plan de alta especializacidn para transferencias tecnoldgicas al sector fruticola
expottador” y que tiene por objetivo el desarrollo de un plan sustentable, que a través de un
sistema prictico y eficaz, permita a los pequefios y medianos productores de berries,
implementar, adaptar )-'/ o adoptar mnovaciones y probar nuevas variedades y/ o especies de

betries de alta densidad en su sistema productvo.

El diagnéstico se basa en la caracterizacién de 7 organizaciones productoras de frambuesas,
una en la comuna de Lanco, dos se ubican en la comuna de Los Lagos, dos en Paillaco y dos
en la comuna de La Unidén, agrupando un total de 181 productores de frambuesas.

(Organizaciones vigentes en la temporada 2013-2014).

El 100% de las plantaciones realizadas por las organizaciones productoras de frambuesas
corresponde a variedad Meeker, El promedio de los kilos producidos por las 83,05 has de
frambuesas es de 4.357 kilos por ha, obteniendo un ingreso promedio por ha de $4.639.665,

este valor esta determinado principalmente por la venta de frambuesa a la agroindustria, venta
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Es menester sefialar, que el Gobierno Reglonal de Los Rios, a través de la Corporacion

(14

Regional de Desatrollo Productivo, en adelante indistintamente “La Corporacion” o “el
mandante” busca continuar con el proceso de las parcelas demostrativas implementadas en el
estudio “Plan de Alta Dspecializacion de Transferencia Tecnologica en el Sector Fruticola
Exportador” de manera de hacer un seguimiento de ellas respecto de su evolucion que debido
al plazo del estudio no permitira conocer los resultados finales de estos pilotos. Ademas este

estudio pretende investigar sobre otros frutales menores que presenten un alto potencial de

diversificacion que genera oportunidades en el Sector Fruticola de la Region.

A través del estudio antes mencionado, se probaron 6 (seis) especies de berries (frutilla,
frambuesa, mora, arandano, murta y grosella) con al menos 1 variedad cada una, experiencia
que sera transferida a los profesionales (PRODESAL, SAT, Alianzas Productivas, GTT,
Centros de Gestidon) a cargo de grupos de productores, y a un grupo de al menos 20

productotes pertenecientes a agrupaciones o asociaciones regionales.

En esta segunda etapa, tiene por objetivo continuar con el proceso de las parcelas
demostrativas y determinar los resultados del comportamiento de las variedades de berries en
cada una de ellas, ademds de conocer el potencial de diversificacién de otros frutales menores
que permita la diferenciacién en el sector y cree nuevas oportunidades de negocio para los
pequefios y medianos productores de la Regioén de Los Rios. Ademads, incorporar priorizacion
de frutales menores que presenten caracteristcas de alto potencial de desarrollo y

diversificacidén bajo un Sistema de Produccion Agroecoldgico.
Nota: Informacion y resultados del estudio “Plan de Alta Especializacién de Transferencia

Tecnoldgica en el Sector Frudcola Exportador” — FIC 2013, serin proporcionados al

adjudicado para complementar y continuar el nuevo estudio.

pagina 6 de 31




3.3 TPropésitos de la licitacion

El presente documento corresponde al llamado a licitacion “DESARROLLO DE NUEVOS
PRODUCTOS Y SUBPRODUCTOS EN FRUTALES MENORES”. Mediante este
estudio se pretende continuar con el seguimiento, mantencidn y evaluacidn productiva de las
parcelas demostrativas del Estudio FIC 2013 “Plan de Alta Especializacién de Transferencia
Tecnologica en el Sector Fruticola Exportador”, ademas de analizar el potencial de otros
frutales menores que cree nuevas oportunidades de negocio para los pequefios y medianos

productores de ia Region de Los Rios.

4 Objetivos

4.1 Objetivo general

Evaluar v desarrollar un plan de trabajo que a través del complemento de informacion de
estudios previos | y nuevas componentes como la produccién agroecologica®, permitan a los
pequefios y medianos productores de berries, implementar, adaptar y/ o adoptar innovaciones

y probar nuevas variedades de alta densidad en su sistema productivo.

4.2 Objetivos especificos
I Seguimiento, mantencién y evaluacién productiva de las parcelas demostrativas
implementadas en el estudio FIC 2013"Plan de alta especializacién para transferencias
tecnoldgicas en el Sector Fruticola exportador”.
II.  Andlisis y priorizacién de frutales menores que presenten caracteristicas de alto
potencial para diversificar el rubro.
1.  Implementacién de experiencias pilotos para frutales menores en comunas de la

Regién de Los Rios, considerando la agroecologia como sistema de produccidn.

! Plan de Alta Especializacidon de Transferencia Tecnoldgica en el Sector Fruticola Exportador” — FIC 2013,

? La agroecologia se basa en la produccién de alimentos, implementande una mirada integral acerca del
ecosistema. Hay muchas etapas para llegar a producir agroecoldgicamente, quizd la etapa mis dificil de recorrer
sea la transicidn, una vez que se logra el objetive, no es necesario el uso de insumos gquimicos.

Otros antecedentes a considerar. La agricultura orginica, ecoldgica o biclégica, es un sistema integral de
produccién silvoagropecuaria basado en pricticas de mancjo ecoldgicas, cuyo objetive principal es alcanzar una

e productividad sostenida sobre la base de la conmservacidén y/o recuperacidn de los recursos naturales. Esta
i\" g¢ z?gugﬁc\lefmicién s¢ encuentra en la Norma Técnica Chilena de Produccién Orgénica de la Ley 20.089 que crea el
‘%S: tema Nacional de Agricultura Organica. Este sistema productive se presenta como una alternativa amigable

cfgtn el medio ambiente, mostrando un creciente desarrcllo, tanto en el 4mbito nacional como mundial.

Pagina 7 de 31



IV.  Determinaciéon de un modelo de asociatividad que permita potenciar v fortalecer el
sectot.

V.  Desarrollo de un plan de transferencia tecnolbgica de las experiencias pilotos para
frutales menores.

VI. Conocer experiencias y potencialidades de Agregacion de Valor en berries en la Region
de los Rios.

5 Productos

5.1 Plan de Seguimiento y mantencién de parcelas demostrativas

De acuerdo a los resultados obtenidos a través del estudio anterior, es necesarlo continuar con
el monitoreo de los pilotos experimentales de manera de establecer los resultados obtenidos de

cada una de ellas para lo cual es necesario realizar;

a) Diagndstico del estado actual de las parcelas demostrativas de manera de conocer en
qué situacidn se encuentra cada una de ellas.

b) Realizar medicién de variables como la adaptacion segan territorialidad; indicadores
segan demanda del mercado (color, caracterfsticas organolépticas, etc.), indices
productivos y calidad de fruto; sanidad (respuesta a plagas y enfermedades), entre
otros.

¢) Desarrollar un plan de seguimiento y mantencién para cada parcela de acuerdo al
diagndstico previamente identificado.

d) Informe en donde se determinen los principales resultados y conclusiones de las

experiencias pilotos demostrativas.
Nota. En punto ¢) se valorarid positivamente considerar un plan de manejo agrondmico

agroecoldgico a realizar en las parcelas demostrativas (fertilizacidn, poda, control de plagas y

enfermedades, control de malezas, entre otros).
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5.2 Nuevas Experiencias pilotos otros frutales menores’.

Las expetlencias piloto con VALOR AGREGADO", deben ser desarrolladas tomando en
consideracién los resultados del estudio FIC 2013, mencionado anteriormente y
recomendaciones de la contraparte técnica del proyecto- con especial énfasis en el desarrollo
de produccién agroecolégica y generacion de valor agregado. Para ello, se debe considerat lo

sigulente como prioritario el analisis de “Valor Agregado™:

5.2.1 Analisis de Valor Agregado
a) Definicién de Valor Agregado’. Se debe indicar los términos en que serd abordado el
concepto, considerando la evaluacidn de las especies ya existentes y las nuevas
experiencias pilotos, entre otras propuestas que el oferente pueda integrar.
b) Dar valor agregado a experencias piloto. Por ejemplo, en términos nutracéuticos,

farmacéuticos, alimentos funcionales® {jugos, deshidratados, congelados, harinas, etc.).

5.2.2 Instalacion de experiencias Pilotos

2) Definicién de Piloto en términos de matco de plantacién (plantas/ ha, espaciamiento),
superficie, sisterna de plantacion, etc.

b} Definicién de las variables claves de gestién predial en donde se realizaran los pilotos.

¢) Elaboracién de un documento maestro o protocolo en el cual se especifican las etapas
de la experiencia piloto y las variables que se deben considerar para obtener los
resultados propuestos.

d) Visitas a estaciones expetimentales que puedan aportar para la realizacién del “Piloto”.

e) Dosier de validacion de la experiencia piloto.

5 A modo de referencia se cita el “Estudic sobre nuevos procesos industriales que permitan ampliar las
alternativas de uso para los berres en Chile”, elaborade por ODEPA en Diciembre 2013.

4 Valor agregado o valor afiadido, en términos de marketing, es una caractesistica o servicio extra que sele daaun
producto o servicio con el fin de dazle un mayor valor en la percepcién del consumidor.

5 Eiemplo. Una definicién de valor agregado, es el valor adicional que adquieren los bienes y servicios al ser
transformados durante el proceso productivo.

$ Los alimentos funcionales son aquellos alimentos que en forma natural o procesada, contienen componentes

S %ejercen efectos beneficiosos para la salud que van mas alla de ia nutricidn.

UL,
% 3
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Nota: Se requiere que el proponente cuente con instalaciones de viverizacién y/o aclimatacidén
de plantas adecuadas para mantener el material vegetal de betries que sera utilizado en las
experiencias piloto. Para ello, el proponente debe sefalar donde seran mantenidas las plantas a

través de una carta compromiso de un vivero o indicar propiedad de éste.

Como parte fundamental, serd considerado el monitoreo de los pilotos experimentales; el que

debe ser integral y consecuente con los objetivos. Pasa ello, en la propuesta se pueden incluir:
e Compra de insamos y materiales, debidamente justificados.
*  Gastos asociados a traslados, debidamente justificados.

e Asesorfas especializadas en tematicas de valor agregado.

Se debe tener presente, que los beneficiarios directos son principalmente productores
pequefios y medianos del rubro berries organizados y/o asociados, sin desmedro que el

oferente incluya otros, tanto directa como indirectamente.

Nota: Seri valorado positivamente, que el proponente cuente con el apoyo y/0 compromiso
previo de los productores (que deben pertenecer a agrupaciones y/o asociaciones),

transferencistas y asesores ligados al tema.
5.3 Ranking de frutales menores

Para la presente etapa, se considera la ejecucidn de al menos las sigulentes actividades:

e Anidlisis v priorizacion de frutales menores que presenten caracteristicas de alto
potencial para generar “VALOR AGREGADQO” y diversificar el rubro, en base a

resultados de la etapa anterior.
¢ Priorizacion de otros frutales menores.

¢ Informe Ranking de otros frutales con potencial de generacion de Valor Agtegado.
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5.4 Modelo de asociatividad.

Consideran los siguientes aspectos/ gestiones /actividades:

¢ Modelo de Asociatividad que permita potenciar y fortalecer el sector ea torno a la
generacién de valor agregado de la produccién.

¢ Identificacién de: potencial de encadenamiento, capital humano y asociatividad en los
productores e instituciones que participan de la iniciativa.

e Visitas a expetiencias exitosas de asociatividad para lograr un objetivo

productivo/comercial conjunto.
e Actividades de vinculacién con instrumentos de fomento y politicas regionales del 4rea.

¢ Documento con el modelo disefiado.

5.5 Plan de transferencia tecnoldgica para manejo.

Para la siguiente etapa, se deben considerar las siguientes actividades:

e Desarrolio de un plan de transferencia tecnoldgica de las experiencias pilotos para
frutales menores, considerando todos los aspectos involucrados en los analisis, es decir,
en las etapas previas.

e Cuartlla “Protocolo téenico de produccion” que incluya los resultados, antecedentes y
variables de las etapas 5.1 v 5.2.2. Se debe entregar disefio en formato digital y 1.000
copias con destino a productores de la Region.

e Documento con el plan de transferencia tecnoldgica. Se debe considerar en este punto
aspectos relacionados con habilidades blandas, asesorfas o instalacion de capacidades
minimas y necesarias para logar que un transferencista pueda Interactuar con el

productor.
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5.6 Resumen

e T T P
IyIl 5.1 Informe de Avance N°1. Plan de Seguimiento y mantencién
de parcelas demostrativas y priorizacion de frutales menores.
111 52vy53 Informe de Avance N°2. Nuevas Experiencias Plotos y
Ranking de frutales menores.
Iv,Vy 54y55 Informe de avance N°3. Modelo de Asoclatividad y Plan de
VI Transferencia Tecnoldgica.

. [—— N uu.m' ,.:..,w.\...--,.-‘......).. 7 ...‘..‘.‘.....,.‘.‘.‘.v:‘..‘...w.v.,w.v e .v.wo.v e re v w.vE)— wyy-,;y-g
Todos Todos Informe Final. Compilado informes de avance N°1, N°2 y

N°3, fichas técnicas, video promocional y/o de aprendizaje.

6 Metodologia a utilizar

El oferente que se adjudique el Estudio debera presentar la metodologia especifica que utlizata
para el desarrollo de la DESARROLLO DE NUEVOS PRODUCTOS Y SUBPRODUCTOS
EN FRUTALES MENORES, metodologia que podri ser ajustada, en una reunién previa de

planificacién con la contraparte técnica designada para el referido estudio.

La metodologia especifica presentada como patte de la oferta técnica, deberd ser reflejo de la
experiencia total o patcial de trabajo del equipo oferente en la materia, junto con el estudio y
analisis de aplicaciones de metodologias similares a nivel nacional e internacional. Especial

relevancia tendri la adaptacion que pueda tener al caso local.

El estudio debe en su esencia recoger y sistematizar todos los proyectos actuales y futuros,
plblicos y privados con pertinencia e impacto en el territorio, como asi mismo proyectar ¥
ptiotizar iniciativas desde el punto de vista de la inversién publico y privada, que permitan

establecer la base para generar una estrategla de desarrollo comuan.
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7 Cartografia y mapas tematicos

7.1 Sistema de referencia Geodésico

El Sistermna de Referencia Geodésico que se debe utilizar para representar cartogrificamente ia
Regién de Los Rios es SIRGAS - CHILE (Sistema de Referencia Geocéntrico para las
Américas — Chile).

Los parametros simplificados que definen el Sistema de Referencia SIRGAS — CHILE:

Sistema de Referencia SIRGAS
Marco'de Referencia- -~ .+ 1 0 CITRF 2000
Tipode Datum - S (”}.eo.cénr_ti(.:o
Elipsoide 0GRSO

S—

Fuente: IGM, 2008

Aunque el elipsoide de referencia utilizado por STRGAS es el GRS-80 y no el W(S-84
utilizado por los GNSS (Global Navigation Satellite System), para efectos de representacion

cartografica no presenta ningtn conflicto de posicionamiento.

7.2 Proyeccioén cartografica

La proyeccién cartografica que se debe utilizar es la Universal Transversal de Mercator (UTM),
con husos 185 o 198 segin cotresponda. Sin embargo para efectos de representacién de la
totalidad de la Regidn de los Rios, se sugiere el huso 18 (EPSG: 32718).

Toda informacion territorial (capas) debe ser entregada en formato Shape con sus respectivas
bases de datos v sistema de proyeccion {prj} y otros medios digitales de planos o mapas en

formato jpg png o bmp.

8 Informe final

'Egl_zgforme final debera compilar la informacién sistematizada de todos los informes de avance

A
Y s
* 3

espectivos productos solicitados. Este material debe ser entregado en formato digital a
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través de dos CD o DVD v en forma escrita a través de 2 ejemplares, en formato hot-melt,
tapa papel couché de 200 a 250 gr/ m?, debidamente disefiados segin la instruccidn que datd el
mandante. Se solicitard ademds, la elaboracién de un video promocional y/o aprendizaje que
sistematice el proceso. Este material audiovisual permitira la difusion de los principales
resultados obtenidos, junto a la presentacién del sector econdmico en el cual se desarrolia la
iniciativa. Para ello, debera considerar: Produccidén, Musicalizacidén, Animacion de logos
cotporativos y caracteres; Montaje y Guion técnico. El video serd entregado en formato Full
HD 1080p v debe considerar 5 minutos de duracién. Una vez aprobado el video, se deben

entregar 5 copias iguales en CD o DVD, en los formatos universales.

Las fichas técnicas elaboradas, deben ser entregadas en formato editable y 1.000 copias fisicas,
segun los siguientes términos:

e  Tamano 10,5 x 21,5 cerrado

e 1 plicgue

e Color 4\4

o Papel: couche 130 0 170g.

Nota: Se deja expresamente establecido, que los costos asociados a este item, seran zbsorbidos

por el oferente.

9 Requisitos y deberes de los oferentes

9.1 Aceptacion de las bases

Los oferentes a la presente licitacién, en adelante “oferentes” deberan firmar ante notario la
“Declaracién Jurada de Conocimiento v Aceptacién de las Bases” (Anexo 7). Mediante la
firma de dicho documento se entiende para todos los efectos legales, que el oferente conoce y

acepta el contenido integro de las presentes bases y acepta los resultados de este lamado.

La decisién de la Corporacién es INAPELABLE, sin derecho a indemnizacién alguna. El
ferente favorecido debera mantener durante todo el proceso de ejecucidn de la propuesta

séleécionada, una constante relacion con la Cotporacion o con quienes ésta designe, debiendo
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considerar citaciones a reuniones de trabajo, recoger sus instrucciones, observaciones y/o

correcciones y solicitar la entrega de su visto bueno en cada una de las etapas mencionadas en

la programacion presentada. En el caso de contravencidn a lo expuesto de manera reiterada

{mas de tres veces) se dard término anticipado al contrato.

9.2 Oferentes

Podran participar en esta hcitacion personas juridicas con o sin fines de lucro, que cumplan

con los sigulentes requisitos:

1

.

Persona juridica con domicilio en Chile o el extranjero, con experiencia demostrable de
al menos 3 aflos relativa al drea del presente estudio. Y al menos 5 afios el director del
equipo de trabajo.

Los profesionales que se desempefien en la ejecucién de la consultoria — en especifico el
jefe del proyecto, debe contar con a lo menos 5 afios de experiencia profesional en el
rubro berties y estar en posesién de un titulo profesional en el area de: las Ciencias
Agricolas  y/o  Alimentos, Ciencias Econdmicas y Administrativas; deseable
conocimientos y expertice demostrable en manejo de actividades productivas, estudios
de mercado, negocios, asociatividad y comercializacion.

Las personas juridicas, deberin contemplar dentro de su objeto social, la realizacion de
proyectos, investigaciones o estudios en aigunas de las materias indicadas en el punto
anteriot.

Se espera que parte del equipo se encuentre disponible en forma permanente en la

region, pata interactuar con la contraparte técnica de esta consultoria.

9.3 Subcontrataciones

Toda subcontratacion por el oferente en materias relacionadas con el objeto de esta licitacion,

debera ser informada anticipadamente por el oferente a la Corporacidn, pudiendo este Gltimo

objetar dicha subcontratacidn.

En caso de que el oferente opte por la modalidad de subcontratacién de alguna de las etapas,

éste deberd en su propuesta detallar los servicios que pretende subcontratar aportando el

nombre del subcontratista y adjuntar toda la documentacion que permita valorar la solvencia y
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Los eventuales subcontratos que la etnpresa oferente proponga para entregar cualquier bien o
producir cualquier setvicio no la eximira, en ningan caso, de las responsabilidades por la
totalidad de la oferta presentada, siendo por ende el adjudicatario el dnico responsable del
desempefio de los subcontratistas, manteniendo La Corporacién, unicamente trato directo con

el adjudicatario.

El proponente seleccionado serd el dnico responsable del cumplimiento de todas las
obligaciones laborales, previsionales, asistenciales, tributarias, financieras, econdmicas v otras

concernientes a las personas que emplee directamente o en forma de subcontratacidn.

9.4 Restricciones ¢ inhabilidades
La Corporacién no podra transferir recursos a:

i, Oferentes que presenten rendiciones de cuentas pendientes con la Corporacién o el
Gobiemo Regional de los Rios, relacionadas con fondos concursables o convenios
anteriores al afio 2014,

fi. Oferentes de instituciones, empresas, universidades, organizaciones, personas jutidicas
cuyos miembros de su directotio u organismo administrativo mantengan situaciones
pendientes en fondos concursables de La Corporacién o el Gobierno Regional de Los

Rios, como persona natutal o por medio de personas juridicas.

9.5 Uso de la informacion y propiedad intelectual
Toda la documentacién suministrada, tanto en formato escrito como digital, por parte de los
oferentes de los servicios solicitados como parte del proceso del presente llamado a licitacidn

se entenderi de uso exclusivo de la Corporacidn.

Todos los documentos tanto en formato esctito como digital, parciales o finales entregados
por los oferentes adjudicatarios del estudio derivados del futuro contrato, una vez adjudicado,
en adelante indistintamente “ejecutores” o “adjudicatarios”, serin de uso y propiedad la
Cotporacién y podran ser utilizados para los fines que se estime pertinente, mencionando la

fuente.
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El oferente se obliga a mantener la mis estricta confidencialidad sobre la informacion,
antecedentes o base de datos a que tenga acceso en la prestacion de los servicios
encomendados. Asimismo, se compromete a2 adoptar todas las medidas oportunas para
garantizar que sus empleados o asociados mantengan igual confidencialidad, respondiendo en
definitiva de todos los perjuicios que se deriven de la infraccién de esta obligacion,

correspondiente a una multa que asciende al 20% del total del monto del presente estudio.

El adjudicatario no podra utilizar la informacién antes mencionada, de un modo distinto al
fniecesario para el debido cumplimiento de sus obligaciones contractuales y sélo podra usar con
fines curriculares y/o académicos los antecedentes que le otorgue el hecho de haber ¢jecutado

la consultotia, previa consulta y autotizacién por escrito de la Corporacion.

10 Plazos, monto y distribucion de los recursos

10.1 Plazo de ejecucion

El estudio se basa en cuatro etapas, las cuales son consecutivas, con un plazo de ejecuciéon
total de 18 meses. Este plazo incluye los periodos de revisién de avances e informes por patte
de la Corporacién, sin perjuicio de que la Corporacién pueda indicar un aumento en los plazos
debido a la postergacidén y/o modificacién de ciertas actividades indicadas en las presentes
bases, que sean requisitos y/o antecedentes para continuat la consu}téria que por este acto se

licita v siempre con la finalidad de la mejor obtencién de los objetivos de la contratacion.

10.2 Monto licitacién
El monto méximo disponible es de § 30.000.000 (treinta millones de pesos) con todos los
impuestos incluidos. La adjudicacién de la presente licitacion se hara por el total del Estudio y

no pot etapa separadas.
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10.3 Cronograma licitacion

En la siguiente tabla se muestran las etapas y cronograma de la presente icitacion:

Inicio Licitacién i 28 de octubre de 2015
| Inicio Consultas 02 de noviembre de 2015
Consultas, Cierre Consultas ) 06 de noviembre de 2015
Admisibilidad y | Publicacién Respuestas 10 de ’hoviei‘;l;fémdéyiﬁlgNé
Adjudicacién Cierre Licitacion 30de noviembre de 2015
Publicacién de Resultados admisibilidad . 04 de diciembre de 2015
5 Fecha estimada adjudicacién 14 de diciembre de 2015
| Inicio Proyecto | Inicio estimado del Proyecto. 18 de diciembre de 2015

La Corporacién informari a través de la pagina web www.corporacionlostios.cl, cualquier
cambio en el presente cronograma, siendo responsabilidad de los interesados la revision de la

misma.

Los resultados del proceso seran cormunicados 2 los participantes por medio de un correo

electrénico a las direcciones seflaladas en las postulaciones.

10.4 Lugary recepcion de las propuestas

Las propuestas seran recepcionadas en formato impreso (dos copias) y digital (una copia),
hasta las 12:30 horas del dia 30 de noviembre de 2015, en la oficina de partes de La
Corporacién Regional de Desarrollo Productivo de los Rios ubicada en Ismeralda N°643, 2°
piso, Valdivia. No serd considerada ninguna oferta que se reciba fuera del lugar y plazo

sefialados en la presente clausula.

10.5 Documentacién minima para la postulacion
Los oferentes deberdn presentar, como documentacién minima:

i Formulario de postulacién, debidamente completado y firmado por el representante
legal de la institucion oferente. (Presentacidon del oferente, oferta técnica y oferta

econdmica).
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1v.

Vi.

vii.

viit,

IX.

Curriculum Vitae, en adelante “CV”, de cada uno de los mtegrantes del equipo técaico,
que dé cuenta de la participacidn en actividades o proyectos relacionados con la
temdtica de esta convocatotia.

Copia simple de los titulos profesionales de las personas que patticiparin en la
consultotia.

Carta de compromiso de todos los participantes firmada en original.

Declaracién Jurada simple de no estar afecto a las inhabilidades y restricciones
sefialadas anteriormente en las presentes bases.

Declaracién Jurada de Conocimiento y Aceptacion de las Bases.

Certificado de personalidad juridica vigente, con antigiiedad no superior a 90 dias,
desde el dia de presentacidn de la propuesta.

Copia simple de acta de constitucion de la persona juridica {corporaciones o
fundaciones) o escritura piblica de constitucién en caso de sociedades v sus respectivas
modificaciones.

Fotocopia de carnet del representante legal.

Garantia de seriedad de la oferta (ver punto 16)

Copias de Check list {al momento de entrega de la oferta).

En caso de existir subcontrataciones de actividades puntuales:

1.

v,

vi.

Curriculum vitae de la empresa o institucion a subcontratar.

Cutriculum vitae de los integrantes del equipo técnico que formardn parte de los
servicios a subcontratar como parte del estudio, que dé cuenta de la participacién en
actividades o proyectos relacionados con la tematica de esta convocatoria.

Copia simple de los titulos profesionales de las personas que participarin en la
consultoria.

Carta de compromiso de todos los participantes firmada en original.

Declaracién Jurada simple de no estar afecto a las inhabilidades y restricciones
sefialadas anteriormente en las presentes bases.

Certificado de personalidad juridica vigente, con antigiiedad no superior a 90 dias,

desde el dia de presentacidn de la propuesta.

.. Fotocopia de carnet del representante legal.
Y
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10.6 Rechazo de ofertas
La Comisién evaluadora se reserva el derecho de rechazar cualquier oferta, e incluso
rechazarlas todas, si no cumplen una o mias disposiciones de estas Bases, o no se estimen, a

juicio de la mista, convenientes para los intereses de La Corporacion.

A criterio de la Corporacién, podrin ademis ser descalificadas aquellas propuestas en que se
compruebe una presentacion incompleta o ambigua de los documentos o antecedentes
presentados por los oferentes. Los oferentes afectados por el rechazo de sus ofertas no

tendrin derecho a solicitar indemmnizacidn alguna por este hecho.

11 Organizacion del proyecto

11.1 Presentacion de oferta técnica y economica

Para el cumplimiento de los objetivos de esta licitacidn las propuestas presentadas deben
incluir de forma detallada todos los items seflalados en los puntos anteriores, basados en dos
partes fundamentales, una propuesta técnica y otra econdmica que se ajuste ¥ sean acordes

entre ellas.

1111 Oferta técnica.
Las ofertas deben ser entregadas en los siguientes formatos: 2 impresos y 1 digital (CD o

DVD), en un sobre cerrado, rotulados de la siguiente forma:

Llamado a licitacién de la Corporacién Regional de Desarrollo Productivo para:
DESARROLLO DE NUEVOS PRODUCTOS Y SUBPRODUCTOS EN FRUTALES
Oferta técnica
Identificacién de la persona Juridica
Nombre de contacto
Correo de contacto
Fono de contacto

Direccidn.

e, - . -
Jénto al sobre cerrado, el oferente deberd presentar dos copias impresas del documento

CK LIST DE POSTULACION” firmado por el representante legal informando la
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documentacién de su respectiva propuesta, la cual serd verificada durante la etapa de

admisibilidad.

11.1.2 Estructura base de 1a oferta técnica.

Esta se encuentra esquematiza em: “Las Bases Licitacion de la Corporacién Regional de

Desarrollo Productivo™ y basicamente propone desarrollar los siguientes items:

a. Portada. Debe incluir la informacidn descrita en el recuadro anterior (rotulado).

b. Indice. Debe incluir un indice del documento.

c. Alcance General. Breve exposicion sobre a interpretacién del oferente a los objetivos y

resultados de los términos de referencia asociados a esta Iniciativa. Basicamente se deben

incluir los conocimientos asociados del territotio e incluir otros alcances que el o los expertos
recomienden como necesarios.

d. Descripcién de la experiencia técnica del oferente. El oferente debe hacer una clara y

cronolégica descripcidn de la experiencia en las materias y/o dreas y presentar curriculo de la

institucién atingente a la materia y/o dreas.

e. Descripcion detallada de la forma en que se dard cumplimiento a los productos y
setvicios solicitados y comprometidos. Se debe incluir la metodologfa a utilizar, dentro
de la metodologia se debe considerar a “La Corporacién” como contraparte y hacer una
completa propuesta a los procesos de difusién y transferencia, y todo ello reflejado y
cohetente con la carta Gantt expuesta.

f.  Anexos solicitados (capitulo 15 del presente documento).

g.  Anexos adicionales que el oferente considere relevante para el estudio y que permita

demostrar su experiencia en la matetia relativa al presente estudio.

En el caso que la Corporacién comprobare que alguno de los antecedentes acompatiados por
los oferentes es falso o adulterado, el oferente quedard fuera de bases. Asimismo, quedara
imposibilitado de participar en préximas licitaciones de la Corporacion y se tomaran las

medidas legales que correspondan respecto a la entrega de dicha informacion.

11.1.3 Oferta econdmica
a oferta debe ser entregada en un sobre cerrado en los sigulentes formatos:

Impreso. 2 copias, debidamente anilladas o empastadas.
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b. Digital. 1 copia en CD o DVD.

El sobte cetrado, debe ser rotulado de la siguiente forma:

Llamado a licitacién de la Corporacion Regional de Desarrollo Productivo para:
DESARROLLO DE NUEVOS PRODUCTOS Y SUBPRODUCTOS EN FRUTALES
Oferta Econdmica
Identificacion de la persona Juridica
Nombre de contacto
Correo de contacto
Fono de contacto

Direccion.

11.1.4 Estructura oferta econémica

La oferta econdmica estd basada en el cumplimiento de los servicios/productos asociados a los
objetivos de la Licitacién, valorizando a estos segin las caracteristicas de las actividades a
desarrollar para su cumplimiento. Esta se encuentra esquematiza en el Anexo 3 — Ficha
Econémica. Cabe destacar que para la presente licitacién se consideran todos los valores con

impuestos inchudos.

La oferta econdmica debe ser firmada por el representante legal de la empresa oferente.

Nota: Overhead. No se podrin pactar gastos de administeacion superiores al 5% del total del

presupuesto de la licitacion.

12 Proceso de evaluacion

12.1 Etapa de admisibilidad

En ella se contempla la revisién de todos los antecedentes recepcionados, de modo de evaluar
si cumplen o no con lo requerido en las bases de licitacidon en relacion a la documentacion
solicitada en la postulacion. Esta etapa sera realizada por el equipo técnico de la Corporacidén
nombrado por el Gerente General, v en ella se podta solicitar mayores antecedentes con la

sidn de clarificar la oferta presentada o solicitar nueva documentacion. Se levantara un

Pagina22de 31



acta de esta etapa, en la cual se estipule el total de ofertas admusibles que pasaran a la fase de

evaluacion.

La Corporacidén declarard las ofertas inadmisibles cuando éstas no cumplan los requisitos
establecidos en las presentes Bases; declarard desierta una licitacidén cuando no se presenten
ofertas, o bien, cuando éstas no resulten convenientes a sus inteteses. De todo lo obrado se

levantara un acta.

En el caso que el oferente no cumpla con lo requerido en las bases, la Corporacion le

comunicari por escrito que ha quedado fuera de bases.

Criterios de admisibilidad
i Fecha y hora de ingreso de la oferta, entregados dentro del plazo establecido en las
bases del concurso.
ii. Iniciativa se postula conforme a los usos aprobados en las disposiciones
presupuestarias que fundan estas bases.
. Entrega de documentacién indicada en las presentes bases debidamente completadas,

acorde a las fechas de vigencia solicitadas.

12.2 Evaluacion

Resuelta Ja etapa previa, se contempla una evaluacién técnica. Para la etapa de evaluacion
técnica se constituird un Comité Técnico de expertos en el drea que corresponda, el que
evaluard las ofertas presentadas. Liste levantarad un acta que dejard constancia del puntaje de
evaluaciénn de cada oferta, las obsetvaciones realizadas por Jos evaluadores y las
recomendaciones y/o sugerencias que se establezcan. El puntaje total obtenido por el oferente

se obtendra del promedio ponderado de los criterios evaluados.

Sélo aquellos oferentes que hayan obtenido de la evaluacidén técnica, un puntaje total,

determinado seetin se identifica en al parrafo anterior, igual o superior a 5.0 seran considerados
gu P » 18 P

para conformar la lista priorizada de ofertas y pasar asi a la etapa de adjudicacion. No obstante

~aqterior, l]a comisidn técnica que para estos efectos constituya la Corporacion, podrd

Pagina 23 de 31



modificar aumentando o disminuyendo la citada nota minima mencionada en el presente

parrafo, dependiendo de la complejidad del estudio y de las ofertas recibidas.
La Corporacidn se reserva el derecho de solicitar en cualquier momento del proceso mayores
antecedentes o aclaraciones, si asi lo estimaré conveniente, siempre que aquello no amerite

Vf::ntajas por sobre otros POStlllaIltCS.

Criterios de Evaluacion:

N° | CRITERIO | .. SUBCRITERIO

I_nterdﬁ;ﬁphnanedéd.

(més de un area ptofesional presente en el equipo)

- ‘Mérito y convergemcia de la propuesta con los

linearnientos estratégicos de la Region.

‘Adecuados y pertinentes procesos de transferencia

v :a;péq'\_ieﬁozs v m_e:diajriqs:productores.'
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13 Adjudicacion

Durante la etapa de adjudicacion, se presentard el resultado de la evaluacién técnica a la
Cormisién de Compras y adjudicaciones de la Corporacidn, la que resolvera adjudicar a aquella
oferta que se considere mis ventajosa de acuerdo a los requerimientos, y que se estime mas
conveniente a los objetivos de la presente licitacién, independientemente del puntaje obtenido

en la evaluacidn técnica.
La Corporacién podri, en caso de que el adjudicatario se rehise a suscribir el Contrato,
adjudicar al oferente que le siga en escala de priorizacién. Los oferentes que no resulten

seleccionados no tendrin derecho a indemnizacion de ninguna naturaleza.

14 Entrega de informes y formas de pago

A fin de acreditar el logro de los objetivos especificos de la presente licitacion, asi como el
cumplimiento de las actividades sefialadas en este documento, el adjudicatario debera presentar
los siguientes informes, divididos en Informes técnicos por etapas y Final:
Informes:

a. 1° informe técnico o de avance.

b. 2°informe técnico o de avance.

3° Informe Técnico o de Avance.

o

d. Informe final, fichas técnicas y video promocional y/o de aprendizaje.

El Informe final debe ser entregado en formato digital a través de un CD o DVD y en forma
escrita a través de 2 ejemplares, en formato hot-melt, tapa papel couche de 200 a 250

gramos/ m’, debidamente disefiados segun la instruccién que dard La Corporacion.

Pagos:
a. Primera cuota, correspondiente a un 20% del valor total del contrato, contra
aprobacién por parte de la Corporacién, o de quien ésta designe, del primer Informe

de avance y aceptacion de la factura correspondiente,
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b. Segunda cuota, correspondiente al 30% del valor total del contrato, contra aprobacién
pot patte de la Corporacién, o de quien ésta designe, del segundo Informe de avance y
aceptacion de la factura correspondiente.

¢. Tercera cuota, cotrespondiente al 30 % del valor total del contrato, contra aprobacion
por patte de la Corporacién, o de quien ésta designe, del tercer Informe de avance y
aceptacién de la factura correspondiente.

d. Cuarta cuota, correspondiente al 20 % del valor total del contrato, contra aprobacion
por parte de la Corporacién, o de quien ésta designe, del “Informe Final” y aceptacién

de la factura correspondiente.

15 Correspondencias y comunicaciones

La Corporacion dirigira las comunicaciones pertinentes a la licitacion a la direccion que el

oferente haya informado.

Las respuestas a las preguntas recibidas durante el proceso seran publicadas en el sitio web:
www.corporaciondelostios.cl, el dia 10 de noviembre de 2015, las cuales seran resueltas sin dar
a conocer el oferente que la formula, asimismo, las repuestas seran consideradas como parte de
las bases de la Licitacién descrita en el presente documento. Cualquier modificacion que se
incluya mediante estas respuestas seri parte integrante del contrato que se firme entre las
partes. Las consultas se realizarin exclusivamente de forma electronica a la direccion de correo:

drodriguez@cozporacionlosrios.cl

16 Convenio

16.1 Comunicacion de adjudicacion

Una vez adjudicada la presente licitacién se comunicard mediante correo electrénico al
oferente favorecido y se procederd a firmar el contrato dentro del plazo de 10 dias corridos
contados desde que éste sea puesto a su disposicién. Del mismo modo se comunicard via

correo electrénico a aquellos postulantes que no hayan sido seleccionados.
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El contrato seri redactado por la Corporacién y debera ser firmado ante NOTARIO
PUBLICO, debiendo entregarse a la Corporacién tres copias de éste, todo a costa del

participante adjudicatario.

Al momento de contratar, el adjudicatario deberd presentar en papel y original o copia
autorizada de los sigutentes documnentos:

i Escritura piblica de constitucién de la persona juridica, con certificado de inscripcion
vigente en el Registro de Comercio del Conservador de Bienes Raices correspondiente,
con fecha no anterior a 60 dias con sus respectivas modificaciones.

ii. Copia legalizada del documento en que conste la personeria o mandato del
representante legal, si no estuviere acreditado en los documentos anteriores, con fecha
no anterior a 60 dias contados desde la fecha fijada para la presentacidn de las
propuestas en otiginales o fotocopias legalizadas ante Notasio.

iii. Nombre Representante Legal, nacionalidad, estado civil, profesiéon o cargo y copia

autorizada ante Notario Publico de su Cédula de Identidad.

Previo a la celebracién del contrato, el adjudicatatio debe entregar la siguiente garanta:
Boleta de Garantia Bancaria con caricter de irrevocable pagadera a la vista y al solo
requerimiento de la Corporacién destinada a garantizar el fiel cumplimiento del

contrato. Ef valor de esta garantia sera equivalente al 10% del valor total del contrato.

La vigencia de esta garantfa se extenderd hasta los 90 dias habiles siguientes al término
del contrato, a la orden de la Corporacién Regional de Desarrollo Productivo de la
Regién de Los Rios, Rut: 65.035.343-9, domiciliada en Esmeralda N® 643, segundo
piso, Valdivia. El documento deberd decir en su glosa: “Para garantizar a la
Corporacién el fiel cumplimiento del contrato Liamado a licitacidn de la Corporacién
Regional de Desarrollo Productivo de Los Rios para: “DESARROLLO DE NUEVOS
PRODUCTOS Y SUBPRODUCTOS EN FRUTALES”.

El plazo de la vigencia de la boleta serd determinado como fecha cierta por la

. Corporacién al momento de firmarse el contrato.
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16.2 Término anticipado del contrato

La Corporacidn podra poner término anticipado al contrato cuando el adjudicatario incurra en
incumplimiento grave de las obligaciones que asume en virtud de éste. De esto se notificard
por escrito al adjudicatario quedando sin efecto el contrato para todos los efectos legales y sin

necesidad de declaracidn jadicial.

Esta notificacién no dara derecho al adjudicatario a reclamar indemnizaciéon alguna v la
Corporacion se reservard el derecho de deducir las acciones legales que correspondiese. En
caso de mncumplimiento, por consigulente Término Anticipado del Contrato, la Corporacion

hara efectiva, la boleta de fiel cumplimiento del contrato.

Se entienden como Incumplimiento grave de sus obligaciones:

1. La segunda vez que un mismo informe sea observado por el mandante debido alguna
de las siguientes causas: Descripcion deficiente de las actividades y/ o productos
comprometidos 0 No permite evaluar el avance real del proyecto en funcién de las
actividades definidas en la carta Gantt del mismo.

#. Hl atraso en la carta Gantt del proyecto supera los 20 dias corridos (sélo cuando el
atraso sea justificado debido a circunstancias no previstas y la extension de plazo sea
solicitada por el adjudicataric y autorizado por la Corporacidn se omite esta
obligacién).

iil. Cualquiera otra causal estipulada en estas bases.

Del mismo modo, la Corporacién podra, en cualquier momento, poner término al contrato sin
indemnizacién alguna al ejecutor, notificindolo por escrito mediante carta certificada, st éste
cayere en insolvencia, se disolviere la sociedad o se decretare su quiebra, sin perjuicio de ejercer

los derechos e interponer en su contra las acciones civiles y penales que procedan.

La decisién de poner término al Contrato por incumplimiento grave de las obligaciones del
Consultor serda comunicada por escrito al adjudicatario, sefialando las circunstancias
pormenorizadas que justifican tal decisién. En un plazo de diez dias contados desde la fecha de
. 1a notificacidn del término antcipado del Contrato, la Corporacién procedera a la liquidacion

.los pagos pendientes relacionados con el estudio, ya sea pagando al adjudicatario los montos
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que se le adeuden o haciendo efectiva la Garantia de fiel cumplimiento para recuperar los

montos que cotrespondan pot concepto de anticipos.

16.3 Multas y sanciones

En caso de que el ejecutor incurra en demoras en la entrega de los productos requeridos
deber4 pagat una multa ascendente a 1% por dia de atraso, pero también incurrird en dicha
multa en caso de atraso en los plazos o etapas parciales. La multa correspondiente sera

rebajada administrativamente, por la Corporacién de la cuota de pago respectiva.

Sélo por razones de fuerza mavor o sl estos atrasos fuesen requeridos para dar fiel
cumplimiento 2l proyecto, la Corporacién podra ampliar los plazos de entrega, previa solicitud

presentada por el proveedor.

16.4 Interpretacion del contrato
En caso de conflictos para interpretar los elementos que forman parte del presente estudio, se
establece como orden de prelacion el siguiente:
1. Contrato.
ii. Propuestas Técnica y Financiera del oferente.
iil. Respuestas sobre consulta a las bases.

iv. Bases del Concurso.

16.5 Tribunales competentes
Los Ttibunales Qrdinarios de Justicia de la ciudad de Valdivia, seran los competentes para
resolver los conflictos que se susciten entre las partes con motivo de la interpretacion,

aplicacton o ejecucion del Contrato.

17 Irrevocabilidad y vigencia de las ofertas

Todas las ofertas presentadas seran irrevocables y su plazo de vigencia se extendera hasta el dia

en que La Cotporacién haya firmado el contrato con el adjudicatatio, o hasta la fecha en que

~ La Corporacién haya comunicado que se ha declarado desierta la Licitacion.
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18 Garantia de seriedad de Ia oferta

Para tener derecho a participar en la licitacién, cada oferente debera entregar una garantia
de seriedad de su oferta, consistente en una Boleta de Garantia Bancaria con cardcter de
irrevocable, pagadera a la vista y al solo requerimiento de La Corporacién Regional de
Desarrollo Productivo de la Region de Los Rios, Rut: 65.035.343-9, domiciliada en Esmeralda

N° 643, por una suma del 1% del valor de la licitacién.

Su vigencia serd de 60 dias contados desde la fecha de la apertura. En la glosa se debe indicar
que es “Para garantizar Ia Seriedad de la Oferta para la Licitacion: Desarrollo de nuevos

productos y subproductos en frutales”.

S1 encontrandose proxima la fecha de vencimiento de la Boleta de Garantia Bancaria, atn
estuviere en curso el proceso de firma del contrato con el oferente adjudicado, éste deberi
prorrogar su vigencia o tomar una nueva boleta de garantia bancaria en las mismas condiciones
en que se tomo la boleta primitiva, a total satisfaccidon de La Corporacion. Esta garantia se hard
efectiva, especialmente, en los siguientes casos:
St siéndole adjudicada la licitacion:
a. No se proporcionan los antecedentes necesarios pata elaborar el contrato respectivo, o
b. No suscribe el contrato dentro del plazo fijado por la Corporacién para hacerlo, o

c. No entregare en forma oportuna la garantia de fiel cumplimiento del contrato.

La garantia de seriedad de la oferta entregada por el oferente cuya oferta haya sido aceptada, le
serd devuelta una vez que suscriba el contrato correspondiente y contra la recepcion conforme

de la boleta de fiel cumplimiento del contrato.

Las boletas de garantia bancarias seran devueltas a los oferentes no adjudicados, a los 10 (diez)
dias habiles de efectuada la adjudicacion de la propuesta, en calle Esmeralda N® 643. Un
delegado del representante legal, podra retirar el documento con un poder simple, adjuntando

una fotocopia de su cédula de identidad v de la del representante legal.
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En caso que la licitacién sea declarada desierta, las garantias de seriedad que se hubieran
recibido se devolveran una vez que se encuentte totalmente tramitada la respectiva resolucion,

bajo las mismas condiciones del parrafo anterior.

19 Anexos

Se incluyen los siguientes anexos, los que se consideran como patte integral de las presentes
bases.
Anexo 1. Presentacidn del oferente.
Anexo 2. Ficha técnica.
Anexo 3. Ficha econdmica.
Anexo 4. Informacion sintesis del equipo consultor.
Anexo 5. Datos curriculares de los profesionales (Resumen cv).
Anexo 6. Declaracién jurada simple de compromiso (carta de compromiso).
Anexo 7. Declaracién jurada ante notario de conocimiento y aceptacion de las bases.
Anexo 8. Declaracién jurada simple de no estar afecto a las inhabilidades y restricciones
sefialadas antetiormente en las presentes bases.

Anexo 9. “Check list de postulacion” firmado por el representante legal de la mnstitucion.
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